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Perspektiven
Das Seminar vermittelt innovative Ansätze für den Immobilienverkauf in einem sich
verändernden Markt. In einer Zeit, in der der Käufer im Mittelpunkt steht, lernen
Teilnehmer, wie sie Besichtigungen emotional gestalten und eine unvergessliche
Kundenerfahrung schaffen können. Praktische Tipps aus der Praxis sorgen dafür, dass
die Immobilienverkaufsstrategien über den Mainstream hinausgehen und effektive
Ergebnisse liefern. Das Seminar bietet wertvolle Einblicke für alle, die ihre
Verkaufskompetenzen auf das nächste Level heben möchten.

Zielgruppe
Die Zielgruppe umfasst Immobilienmakler, darunter sowohl erfahrene Fachkräfte als auch
Quereinsteiger und Neueinsteiger, sowie WEG-Verwalter. Zudem richten sich die Inhalte
an Mitarbeiter aus den Bereichen Banken, Versicherungen und Bausparen, die ihr Wissen
im Immobilienverkauf erweitern und an die aktuellen Marktbedingungen anpassen
möchten.

Nutzen
- Sie erlernen die gängigen Wertermittlungsmethoden für Immobilien
- Sie erhalten praxisorientierte Wertermittlungsbeispiele
- Sie erhalten einen fundierten Überblick über die Finanzierung einer Immobilien und
deren Absicherung

Inhalt
Kennenlernen der verschiedenen Menschentypen im Verkauf
Was ist wichtig bei einer Immobilienbesichtigung – der ideale Ablauf, die ideale
Vorbereitung
After-Sales, konsequente Nachbereitung von Besichtigungen
Nutzen von technischen Möglichkeiten (Besichtigungsplaner)
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